
NASHUKA Optimize Engine ワークシート
Step1.目的を決める：誰に何をどれくらい提供し、売上をどれくらい上げるのか

Q.理想的な顧客を惹きつけ、提供す
るサービス、商品の見込み客にするため
に、私たちはどのようなステップを踏む
のか？

Q.どのようなステップを踏んで見込み
客をクロージングし、提供するサービ
ス、商品の顧客にしているのか？

Q.顧客に販売したサービス、商品の
価値を提供するために、どのようなス
テップを踏むか？ 

Q.顧客を維持し、新たな価値や継
続的な価値に対して対価を支払っても
らうためには、どのようなステップを踏む
べきか？

Step2.下記の質問に答えて各フェーズごとの戦術を洗い出し下記図の戦術に記載します

Step3.各フェーズで必要なチーム＆役割とタスクをリストアップし上記図のタスク、チーム＆役割に記載します

Step4.各フェーズの目標(KPI)を設定し上記図に書き込みます

Step5.上記マップをメンバーに共有し最低でも週1で進捗を追います、全体的な見直しは四半期ごとに行います
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